Gestao de Topo com o eGO Real Estate - Leve a gestao do seu negoécio a outro nivel
FORMAGAO DEDICADA A GESTORES E COORDENADORES DA AGENCIA

( Manha (0945 as 13h00) }—( Tarde (14h30 as17h00) )
09h45
N - Divulgacdo para Portais e Website - Criagdo de contratos
¢ Rececao e Inicio . Avaliagdo de recursos humanos
Gestio de Iméveis e Contactos . Marcar e lembrar uma oportunidade
. Configuragcaéo da empresa - Perfil de preNench|mento Break
, . . Segmentacao da base de dados
. Configuragao de leads 16h00
. Criagcao de utilizadores 13h00 )
. Permissdes de utilizadores / equipas ' AcomE)anhamento da oportunidade
} . Inser¢ao de notas
Almocgo . S .
115 . Envio de imodveis por email
14h30 * . Tarefas de acompanhamento
Break
11h30 Oportunidades de Angariagao ¢ Dashboard
Tarefas de seguimento . Funcionamento das leads .Vantagens e funcionamento
. Gestdo de negdcio e naturezas . - Métricas e relatorios
 Acbes sensiveis Acompan~hamento da Oportunidade . Gest&o de forca de vendas
. Configuragdo de etapas
17h00
*entre 14h00 e as 14h30
contacto com os gestores de conta
( Obrigado pel )
¢ rigaqao pela sua presenca: )

® @ o o

Tilbe
egorealestate.com

comercial@janeladigital.com (+351) 262 840 464
academia.egorealestate.com

Faca like na nossa pagina
chat emegorealestate.com

Subscreva o nosso canal
facebook.com/egorealestate

youtube.com/user/eGoRealEstate



