
BOOT CAMP 2 

不動のマインドセット 



ビジネスの目的 

• 問に答える – あなたのビジネスの目的は？ 

• あなたのビジネスの目的はお金を稼ぐこと！ 

 



情報収集の注意点 

• 新しい情報を受取るときはあなたのフレームワーク
を崩さない。 

• 無差別に情報を浴びない – あなたが必要な情報を
取捨選択する。 

• 常にビジネスフロー全体を意識する。 



成功者は本音を語らない 

• 成功している人は成功した本当の理由を語らない。 

• 人の話を聞くときは常にその背景を意識する。 

• 大切なことは目に見えない、語らない行間にあるこ
とを強く意識する。 



ネット難民化しない 

• 短時間で成果が出ないと次々に異なることに手をだ
すことは控える。 

• 裏口的な誘惑に負けない。 

• ビジネスの目的を見失わない。 

• 好奇心のばら撒きをせずプロフィットセンターにフ
ォーカスする。 

• 隣の庭は青く見える。 



他人の目を気にしない 

• 他人にどのように観られているのか気にしない。 

• かっこ悪くても一心不乱に行動する。 

• 言い訳しない – 良い人シンドロームからの開放 



他人に安易に語らない 

• あなたが何らかの成果を出すことができたら、その
メソッドやテクニックを他人に語らない。 

• 成果が出たらとことん絞り成果が出なくなるまでフ
ォーカスする。 



自立する 

• 辛い・苦しいときこそ他人に頼らないことが重要で
す。 

• 依存するのではなく自立する。 

• 現在のビジネスモデルに関連しない投機的な誘惑に
乗らない。 



平常心の維持 

• 成功しても失敗しても感情を露わにしない。 

• 成功したときは自らを戒め、失敗した時は楽観的に
前を向き立ち止まらない。 

• お金を使うとき自らに問う – その買い物はお金を
生むものなのか否か？ 



最後の考察 

• どれほど素晴らしいメソッドでもあなたのマインド
セットがぶれれば成果を出す、または維持すること
はできません。 

• メソッドとマインドセットは車の両輪です。 

• ビジネスは短距離走ではなくゴールの限界がない永
遠のマラソンです。 


